
 

หลกัสูตร : Forecasting & Planning for Sales 

Course: เทคนคิการประมาณการและวางแผนการขาย 
วันที ่6 กรกฎาคม 2566   เวลา 09.00-16.00    

Rembrandt Bangkok Hotel , Sukhumvit 18 

การขายจักประสบผลสําเร็จไดนั้น้ มทีีม่าจากหลากหลายปัจจัย ซึง่มทีัง้ “ปัจจัยภายนอกทีค่วบคมุไมไ่ด”้ และ “ปัจจัย
ภายในทีค่วบคมุได”้ ดังนัน้ การวางแผนและการคาดการณ ์ยอดขาย จงึถอืเป็น…. “วธิกีารทํางานทีเ่รยีกวา่การกลัด
กระดมุเม็ดแรกใหถ้กู” น่ันเอง 

วตัถปุระสงค ์: เพือ่ใหผู้เ้ขา้รับการฝึกอบรม... 

• เรยีนรูแ้ละเขา้ใจหลกัการวางแผนการขายควบกบัการประมาณการยอดขาย 
• ฝึกปฏบิตักิารวางแผนการขายและการประมาณการยอดขาย 
• นําหลักการวางแผนการขายควบกับการประมาณการยอดขายไปปรับใชก้ับงานและองคก์รของตนเอง 

หวัขอ้การฝึกอบรม 

• ทีม่าของการประมาณการยอดขาย ประกอบดว้ย 

• ศักยภาพของตลาด Market Potential 
• ศักยภาพของการขาย Sales Potential 

• แหลง่ขอ้มลูทีใ่ชเ้ป็นสว่นประกอบการประมาณการ
ยอดขาย 

o มมุมองของผูบ้รหิารการขาย 
o มมุมองของพนักงานขาย 
o การประมาณการจากการซือ้ของลกูคา้ 
o ยอดขายในอดตี 

• หลักการสําคัญ 3 ประการในการบรหิารงานขาย 

• การวเิคราะหก์ารขาย Sales Performance Analysis 
• การวางแผนการขาย Sales Planning 
• การปฏบิัตงิานการขาย Sales Execution 

• การวเิคราะหส์ภาพแวดลอ้มการขาย เชน่ 

o สภาพการเตบิโตของตลาด 
o สภาพธรุกจิของลกูคา้ ผูซ้ือ้ 
o เป้าหมายการขาย กบั โอกาส 
o สภาพคูแ่ขง่ขัน (ทีม่อียูเ่ดมิ กบั ผูม้าใหม)่ 

• การวางแผนการขาย 

• กลยทุธก์ารขาย 
• แผนปฏบิัตกิาร 



 

เหมาะสําหรบั: 

• หัวหนา้งานขาย พนักงานขาย เจา้ของธรุกจิและผูส้นใจทั่วไป 

ระยะเวลา:  1 วัน  

วทิยากร  อาจารยพ์รเทพ  ฉนัทนาว ี

อัตราคา่ลงทะเบยีน 
(รวมคา่เอกสาร คา่วทิยากร อาหารกลางวนั วุฒบิตัร) 

คา่อบรม  ราคากอ่น VAT VAT 7% ภาษหีกั ณ ทีจ่า่ย  
3% 

ราคาสทุธ ิ

คา่สมัมนา ราคาทา่นละ 4,000 280 120 4,160 

สมคัร 2 ทา่น ราคาทา่นละ 3,700 259 111 3,848 

สมคัร 3 ทา่น ราคาทา่นละ 3,500 245 105 3,640 

คา่อบรม Online /ราคาท่านละ 2,500 บาท (ไม่รวม VAT 7%)  

รายละเอยีดเพิม่เตมิ กรณุาตดิตอ่: คณุอรัญญา 

Professional Training Solution 

Tel  02-1753330, 086-6183752  

www.ptstraining.co.th 

อเีมล ์ info.ptstraining@gmail.com, ptstraining3@gmail.com 

วธิกีารชําระเงนิ:  โอนผ่านบัญชธีนาคาร ดังน้ี 

1.  ธนาคารกสกิรไทย จํากดั (มหาชน) สาขาโลตัสรามอนิทรา 109 บัญชอีอมทรัพย ์ 
เลขที ่148-3-638368 

          ชือ่บัญช ีบรษัิท.โปรเฟสชัน่แนล เทรนนิง่ โซลชูัน่ จาํกดั 

ตดิตอ่ คณุตุม้ 086-8929330   02-1753330 Email : info.ptstraining@gmail.com 

www.ptstraining.co.th 
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แบบฟอรม์ลงทะเบียน 

หลกัสูตร : Forecasting & Planning for Sales 

Course: เทคนคิการประมาณการและวางแผนการขาย 

สง่มาท่ี info.ptstraining@gmail.com หรือ ptstraining3@gmail.com 

บรษิทั_______________________________________________________________________________ 

ท่ีอยู่ออกใบกาํกบัภาษี__________________________________________________________________ 

  ____________________________________________________________________________________ 

  รหสัไปรษณีย_์____________________เลขประจําตวัผูเ้สยีภาษ_ี_________________________________ 

  ชื่อผูป้ระสานงาน (HR)____________________________โทรศพัท ์______________________ต่อ_______ 

   Fax: _________________________     E-mail: _____________________________________________  

  วนัสมัมนา____________________________________________________________________________ 

1. ชื่อ-นามสกุล (ภาษาไทย)_______________________________________________________________ 

ตําแหน่ง: ___________________________________มอืถอื__________________________________ 

E-mail:____________________________________________________________________________  

2. ชื่อ-นามสกุล (ภาษาไทย)_______________________________________________________________ 

ตําแหน่ง: ___________________________________มอืถอื__________________________________ 

E-mail:____________________________________________________________________________  

3. ชื่อ-นามสกุล (ภาษาไทย)_______________________________________________________________ 

ตําแหน่ง: ___________________________________มอืถอื__________________________________ 

E-mail:____________________________________________________________________________  

 

 
 

 


